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en  produits alimentaires

 



    



    

C’est un secteur qui offreC’est un secteur qui offre  
des emploisdes emplois  aux professionnelsaux professionnels    

de la vente et de la conservation des de la vente et de la conservation des 
produits alimentairesproduits alimentaires  



    

Le titulaire du CAP     Employé de Vente  Spécialisé en Le titulaire du CAP     Employé de Vente  Spécialisé en 
produits alimentaires produits alimentaires est un professionnel qualifié qui est un professionnel qualifié qui 
exercera ses activités :exercera ses activités :

dans les magasins de proximité :dans les magasins de proximité :  

épicerie, épicerie, 
boulangerie, boulangerie, 
pâtisserie, pâtisserie, 
crèmerie, crèmerie, 
fruits et légumes, fruits et légumes, 
poissonnerie, poissonnerie, 
traiteurs ...traiteurs ...

en rayon "produits frais" des moyennes et grandes en rayon "produits frais" des moyennes et grandes 
surfaces alimentaires. surfaces alimentaires. 

chez des Grossistes alimentaires.chez des Grossistes alimentaires.



    



    

Missions en boutique ou en rayon :Missions en boutique ou en rayon :

Accueillir le clientAccueillir le client

Conseiller Conseiller 
Vendre Vendre 

 Rechercher avec le client ce qu’il désireRechercher avec le client ce qu’il désire
 Donner les avantages des produits vendusDonner les avantages des produits vendus
 Proposer les articles les plus adaptés à la demande du clientProposer les articles les plus adaptés à la demande du client
 Proposer des services complémentaires : préparations spéciales, Proposer des services complémentaires : préparations spéciales, 

livraison à domicilelivraison à domicile

Encaisser ou faire encaisserEncaisser ou faire encaisser

Passer des commandes Passer des commandes 
Réceptionner les produits et les stocker dans de bonnes conditions Réceptionner les produits et les stocker dans de bonnes conditions 
de conservation de conservation 

Etiqueter Etiqueter 
Mettre en rayon et  présenter de manière attrayante les produitsMettre en rayon et  présenter de manière attrayante les produits



    

C’est la C’est la SOLUTIONSOLUTION aux SUCCES  aux SUCCES 
et à la  et à la  REUSSITE !REUSSITE !



    

QualitésQualités  
demandéesdemandées  

et celles qui seront développées :et celles qui seront développées :

 Aimer le contact Aimer le contact 
et s’exprimer avec professionnalismeet s’exprimer avec professionnalisme

 Être disponibleÊtre disponible

 Avoir une bonne présentationAvoir une bonne présentation

  A terme : A terme : 

   Savoir s’organiserSavoir s’organiser
   Être autonomeÊtre autonome



    

La réussite à la portée de tous !  La réussite à la portée de tous !        
    

Propos d’élèves de CAPPropos d’élèves de CAP
Les cours sont Les cours sont pratiquespratiques, , concretsconcrets donc notre  donc notre 
apprentissage est facilité etapprentissage est facilité et motivant  motivant 
Ce qui parait difficile en 3éme où nous étions Ce qui parait difficile en 3éme où nous étions 
en échec est maintenant en échec est maintenant plus accessibleplus accessible, , plus plus 
simplesimple
Les bases sont reprises donc nous pouvons Les bases sont reprises donc nous pouvons 
réussirréussir, avoir de , avoir de bonnes notesbonnes notes : c’est très  : c’est très 
stimulantstimulant. Nous sommes enfin . Nous sommes enfin fiers de nous !fiers de nous !
Chacun est Chacun est estiméestimé, , reconnureconnu et  et respectérespecté, , suivisuivi  
individuellementindividuellement pour  pour être aidéêtre aidé,  ,  progresserprogresser  
pour les résultats et l’attitudepour les résultats et l’attitude



    

Préparation en 2 ans après la troisièmePréparation en 2 ans après la troisième
 En milieu scolaireEn milieu scolaire

 Enseignement général : Enseignement général : 

 FrançaisFrançais
 Mathématiques - Sciences physiquesMathématiques - Sciences physiques
 Histoire- GéographieHistoire- Géographie
 Langue vivanteLangue vivante
 Arts appliqués Arts appliqués 
 Éducation physique et sportiveÉducation physique et sportive

 Enseignement professionnel :Enseignement professionnel :

 Hygiène, nutrition et conservation des produits alimentairesHygiène, nutrition et conservation des produits alimentaires
 Présentation des produitsPrésentation des produits
 VenteVente
 Initiation au droit et à l’économieInitiation au droit et à l’économie
 Vie sociale et professionnelleVie sociale et professionnelle
 Éducation civique, juridique et socialeÉducation civique, juridique et sociale

 En milieu professionnelEn milieu professionnel
16 semaines de stage en magasin  au cours des 2  années de 16 semaines de stage en magasin  au cours des 2  années de 

formation formation 



    

L’examen : Le CAPL’examen : Le CAP
La totalité des épreuves des matières  La totalité des épreuves des matières  
professionnelles et générales se déroule en professionnelles et générales se déroule en 
cours de formation.cours de formation.

Poursuites d’études :Poursuites d’études :
 Baccalauréat Professionnel COMMERCEBaccalauréat Professionnel COMMERCE
 Baccalauréat Professionnel VENTE  et Baccalauréat Professionnel VENTE  et 

CONSEIL  qualité  en  produits alimentairesCONSEIL  qualité  en  produits alimentaires
Envisageable :Envisageable :
 BP Charcutier traiteurBP Charcutier traiteur



    

En conclusion :En conclusion :

« Venez, c’est super ! »« Venez, c’est super ! »
Comme disent nos élèves de CAP  Comme disent nos élèves de CAP  
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