Compte-rendu de la visite d’un magasin en Espagne

( joindre photos si possible)

I/ Présentation de l’enseigne :

· Enseigne : nom et localisation

· Activité

· plan du magasin : aménagements des espaces, agencements divers

· principales familles de produits et marques

· présentation des produits dans les linéaires

· facteurs d’ambiance

· PLV, ILV, mise en avant des produits, TG

· différences générales constatées avec un magasin d’activité similaire en   France.

II/ Vocabulaire professionnel espagnol :

· Présenter sous forme de tableau les traductions espagnoles du vocabulaire  professionnel lié à la partie I

III/ Autres questions :

· diplôme des vendeurs (niveau d’études, salaire de départ)

· qualités requises pour la vente

· modalités de négociation avec les fournisseurs

· perspectives d’emploi pour un français dans un magasin espagnol

IV/ Vocabulaire professionnel espagnol :

· Présenter sous forme de tableau les traductions espagnoles du vocabulaire  professionnel lié à la partie III

