Argumentaire de vente de stylos :
· I) Les cibles:
Parents, grands parents, oncles et tantes, cousins, cousines, belle famille, copains, copines, parents des copains, voisins, commerçants, travail des parents, notre employeur, associations de loisirs( dirigeants, adhérents), passants, ancien lieu de stage, Maire, école, le marché.

· II) Motivations:
Sécurité:Frein: Stylo lycée + lettre projet.
Orgueil:Rendre service.
Nouveauté:

Confort:

Argent:2€ pour bonne action

Sympathie: Faire plaisir.
· III) Phrase d’accroche:
· Pour financer notre séjour en Espagne nous vendons des stylos sympas. Combien tu en veux?

· Grâce à toi Mamie, je vais pouvoir financer en partie mon séjour en Espagne avec le lycée.

· Pour progresser en Espagnol, nous organisons un séjour en Espagne. Pour cela nous vendons des stylos.

· J’ai 30 stylos à vendre je compte sur toi.

· J’ai envie de gagner le challenge du meilleur vendeur, je compte sur toi.
· IV) Autres  arguments:
· Stylo ergonomique, élégant, à pointe fine, écriture souple et de longue durée, toujours utile.

· Chaque élève participe pour 50€ pour ce séjour c’est beaucoup pour certain, en vendant ce stylo les montants baisserons.

· V) Objections:
· 2€ c’est cher ! * C’est le prix d’un billet de loterie habituel, ici le gain est réel, c’est l stylo.

.
    * C’est moins cher qu’un calendrier de 5€ à 10€.


    * L’objectif est de diminuer le montant de notre participation.





    * L’2€ c’est pas cher puisque nous avons besoins de 6000€.

· Je n’ai pas besoin de stylos !* Je peux garder le stylo mais vous me donner l’argent !
  !* Je vous vend avant tout la participation à notre séjour.

· Je suis tout le temps sollicité !* Mais moi c’est la première foi.
* Cette foi votre aide est locale, et va directement au bénéficiaire.
